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Gut besuchtes Branchentreffen:
Rund 2100 Besucher auf der Hausmesse bei Barth in Renningen

 A
m letzten Aprilwochenende 
veranstaltete die Gustav Barth 
GmbH & Co. KG im baden-
württembergischen Renningen 

nach längerer Pause wieder eine Haus-
messe mit umfangreicher Fachausstel-
lung in den Bereichen Dach, Fassade, 
Baumetalle und Klempnertechnik. Ins-
gesamt dreiundvierzig namhafte Aus-
steller – darunter auch je ein Unterneh-
men aus Dänemark, Finnland, Österreich 
und der Schweiz – waren der Einladung 
gefolgt und zeigten ihre Produktpalette 
auf dem weitläufigen  Betriebsgelände an 
der Dornierstraße. Neben Herstellern ver-
schiedener Baumetalle, Produzenten und 
Lieferanten von Zubehör und Abdich-
tungsmaterialien war auch die Werkzeug- 
und Maschinensparte auf der Messe gut 
vertreten.

Mehr als 2100 Besucher hatten Gele-
genheit, sich umfassend über Produkte 
und Arbeitsmittel zu informieren und 
eine ganze Reihe praktischer Anregungen 
mitzunehmen. Zudem konnten die aktu-
ellen Meisterstücke der Robert-Mayer-
Schule in Stuttgart als Beispiele perfekter 
Metallverarbeitung bewundert werden. 
Künstlerische Akzente setzten die Kunst-
spengler Roger Wanner aus dem schwei-
zerischen Wölflinswil und Dieter Glock 
aus Marbach mit ihren Exponaten aus 
Metall.

Damit Besucher und Aussteller das 
zweitägige Fachprogramm mühelos 
bewältigen konnten, kümmerten sich die 
Barth-Mitarbeiter auch um deren leibli-
ches Wohl: Im eigens auf dem Firmenge-
lände errichteten Festzelt standen reich-
lich Speisen und Getränke bereit. Derweil 
konnten die Kinder der Besucher ihren 
Bewegungsdrang an Trampolin und Roll-
bahn austoben. Ganz Mutige durften ihr 
Mütchen sogar bei einem Ritt auf einem 

Plastik-Bullen kühlen. Und die Kleinsten 
wurden solange beim Krabbeln in einem 
Spielzimmer betreut. – Eine Hausmesse 
für die ganze Familie.

Dank der engagierten Mitarbeiter und 
dem großen Besucherinteresse kann Fir-
menchef Jürgen Votteler zusammen mit 
den Ausstellern und seinen Handelspart-
nern auf eine rundum gelungene Veran-
staltung zurückblicken und sich über 
gute Geschäfte freuen. ▪

Zahlreiche Besucher kamen am 29. und 30. April 2006 zur Barth-Hausmesse nach Rennin-
gen und informierten sich in den Werkhallen an der Dornierstraße über die Produkte von 
43 Ausstellern. 

René Engelhardt (M.) und Peter Thalmann (2. v. l.) informierten über 
moderne Schwenkbiegemaschinen. 

Auf dem Stand der Firma Knoll aus Hüttisheim war der neue Wulst-
roller für die Langabkantbank zu besichtigen. 
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Befestigungssysteme für Dach und Wand erläuterte Karl-Heinz Schöl-
kopf vom Unternehmen SM-Systeme aus Ludwigsburg. 

Margarethe Schamberger und Ulrich Kolb von Rheinzink im Gespräch 
mit Besuchern. 

Zeitgemäßes Dachentwässerungszubehör von Grömo präsentierte 
Michael Draufratshofer, hier im Bild mit Klaus Mayer von der Firma 
Rau.

Auf dem Stand von ITW, Ansbach, wurden Nagelgeräte von Paslode 
vorgestellt. 

Klaus Stern vom Enke-Außendienst demonstrierte die einfache Verarbeitung von Enkopur-
Flüssigkunststoff. 

Strukturierte Trennlagen für Metallbeda-
chungen zeigte Markus Zielke von Klöber.
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Alwin Kiesel aus Aichwald zeigte hochwertige Klempnerwerkzeuge. Der Outokumpu-Stand war mit Objekt- und Werkstoffbeispielen aus 
Kupfer gestaltet; links im Bild Günther Kittner, Prokurist des Unter-
nehmens. 

Robert Heinkel von der Firma Prefa aus 
Wasungen überzeugte mit Aluminium-
Dachbauteilen aus dem großen Prefa-Pro-
gramm. 

Einige der diesjährigen Meisterstücke von der Robert-Mayer-Schule 
in Stuttgart fanden beim Publikum viel Beachtung. 

Feuerverzinkte Dachbauteile gehören zum Programm der Firma Otto 
Lehmann GmbH, Neutraubling; mit Jürgen Evers (l.), Thomas Wetzel 
(M.) und Gerhard Puchta (r.) war der Stand gut besetzt. 



BEKANNT 
WIE EIN 

BUNTER HUND!
Kaufen Sie Ihr

Farb-Aluminium/Stahl 

bei häuselmann metall.

www.haeuselmann.de
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Flaschnermeister Jürgen Pflanz aus Heuchlingen führt bei Barth regel-
mäßig Kurse für Metallverarbeitung durch; einige überzeugende 
Arbeitsproben schmückten seinen Stand. 

Von der „schnellen Truppe“: Hans-Ulrich Kain-
zinger, (3. v. r.) vom Düsseldorfer Enke-Werk, 
mit dem neuen BMW-Rennwagen für die BF-
Goodrich-Langstreckenmeisterschaft. 

Holger Schuster (l.) und Ulrich Dellweg (M.) von der KM Europa Metal 
AG (KME) diskutierten mit einem Besucher. 

Spenglermeister Roger Wanner aus dem schweizerischen Wölflinswil 
unterwies junge Besucher in der Kunst der Metallbearbeitung. 

Uwe Nagel (l.) und Holger Raschdorf von der Umicore Bausysteme 
GmbH, Essen, vertraten die Produkte von VM-Zinc. 
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Otto Wolff Handelsgesellschaft mbH
Hans-Günther-Sohl-Straße 1 · 40235 Düsseldorf
Telefon (0211) 967- 7716 · Telefax -5241
www.otto-wolff.de · Robin.Boehm@thyssenkrupp.com

Akzente setzen mit Titanzink.
Kreative Ideen verwirklichen und dauerhaft
Akzente setzen — das wünschen sich Architekten
und Bauherren. Zertifizierte Qualität, ein inte-
ressantes Preis-/Leistungsverhältnis und Lang-
lebigkeit — das erwarten die Fachhandwerker.

OTTO WOLFF-Titanzink wird allen Ansprüchen
gerecht und ermöglicht ideale Lösungen für
Dächer und Fassaden.

Wir haben übrigens noch weitere Metalle mit
besten Eigenschaften zu bieten:

Farbaluminium  — für frisches Aussehen
Blei — für stilechte Restaurierung
Edelstahl — für glanzvolle Ansichten
Kupfer — für das gewisse Extra

Fragen Sie Ihren Fachhändler nach den
Qualitäten von OTTO WOLFF-Titanzink
und unseren anderen Metallen.

Metalle für Dach und Fassade
Handelsgesellschaft mbH
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Mira Weinz (l.) und Sascha Rakuljic vom Veitsrodter Dachzubehör-Spezialisten Raku präsen-
tierten Lüfter und andere Dachbauteile in Metall. 

Die technischen Besonderheiten einer 
Schechtl-Abkantmaschine erklärte hier 
Franz Bauer (r.), langjähriger Mitarbeiter bei  
Schechtl Maschinenbau aus Edling. 

Shahzad Raza, bei Barth in der Biegehalle tätig – hier am Display einer 
Thalmann-Langabkantbank. 

Historie und Entwicklung der Gustav Barth GmbH & Co. KG – von 
den Anfängen bis zur Gegenwart – konnten Besucher der Hausmesse 
hier ausführlich studieren. 

Im Rahmen der Präsentation von RCC & Weha aus Sers-
heim diskutierte Wolfgang Lemke (r.) mit einem Besucher 
über Anwendungsbeispiele aus Edelstahl. 
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Yassine Hönes, Geschäftsführer bei Perkeo (r.) und Carsten Wirthgen von Guilbert Express 
Deutschland informierten auf dem Stand des Perkeo-Werkes, Schwieberdingen. 

Nach anstrengenden Runden durch die vollen Hallen war im Bewirtungszelt für Entspannung bei Speisen und Getränken gesorgt. 

Für den Fotografen posierte hier Horst Kraut, 
Inhaber des Traditionsunternehmens Nakra, 
aus Alzenau. 
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Design, Stil, Ästhetik

Forschung, Technologie, Qualität

Niederlassung Deutschland
Innungstrasse nr. 43, 50354 Hürth-Gleuel
Tel. 02233/710 700 - 02233/710 700   Fax: 02233/710 702
www.minoletti.com
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Seien wir ehrlich, 
wir wurden nicht zum 
weltführenden Hersteller 
in der Kupferindustrie 
weil unser Name leicht 
auszusprechen war Outokumpu Copper Products 

ist jetzt Luvata

Wir haben unseren neuen Namen nicht nur wegen der leichten Aussprache 
gewählt. Wir wollten zeigen, dass es für uns wichtigeres als die Kupferprodukte 
gibt. Luvata – das  finnische Wort für ”versprechen” – verkörpert unser 
Engagement für unsere Kunden.

Natürlich werden wir unsere Kunden fortlaufend mit Produkten und 
Dienstleistungen höchster Qualität und grenzloser Zuverlässigkeit beliefern, 
wie sie es von uns erwarten. Wir versprechen jedoch noch mehr zu tun.

Wir versprechen Ihnen bei der Steigerung ihrer Leistungsfähigkeit, der Verbesserung 
ihrer Produkte und bei der Reduzierung des in vielen Bereichen ihrer Geschäfte 
eingesetzten Kapitals zu helfen. Unser Versprechen bedeutet, dass wir uns für eine 
Partnerschaft mit unseren Kunden zur Steigerung ihrer Wettbewerbsfähigkeit auf 
globalen Märkten engagieren. Wir können letzten Endes nur von Erfolg sprechen, 
wenn auch unsere Kunden erfolgreich sind. 

Wir von Luvata schaffen Partnerschaften mit unseren Kunden; 
Partnerschaften weit über Metalle hinaus.

Nur www.luvata.com eintippen und Sie finden wie sich Partnerschaften 
mit Luvata in breiten Industriebereichen entwickeln. 

Komponentenherstellung
Metallhalbzeuge
Engineering- und Designservices

www.luvata.com
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